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Leasing lohnt sich fir Landwirte und andere Selbststandige, denn es schont ihre Liquiditat.

Leasen statt kaufen

Wihrend die Banken derzeit ihre !_(re_d-it_\_f_efgz_at}c_e_ fﬁr__ID_}}_o_t_pj.—rEiItaiIEproj}gi;{;_e
bremsen, zeigen Leasinggesellschaften immer stérker Interesse daran. Doch

nicht nur deshalb bietet sich diese Finanzierungsalternative fiir gewerbliche und

landwirtschaftliche Investoren an.

»Nach 40 Jahren mussten wir die Dicher
unbedingt sanieren. Und in dem Zusam-
menhang haben wir iiber Photovoltaik
nachgedacht.” Christine Guhl, Geschifts-
fithrerin der Bardenitzer Agrargesellschaft,
erinnert sich aber noch an einen weiteren
Impuls von auflen: ,Vor einiger Zeit
kamen Leute zu uns, die wollten die Dach-
flichen unserer Scheunen mieten, um
darauf Solarstromanlagen zu betreiben.
Wir haben uns gedacht: Wenn es sich fiir
denrechnet, der die Dicher mietet, miisste
es sich fiir uns genauso rechnen.”

Fiinf Scheunendécher kamen aufgrund
ihrer Lage als Platz fiir Solarmodule in
Frage - eine Fliche von rund 1.300 Quad-
ratmetern. Vor einem Jahr hatte sich Guhl
schliefllich entschieden: Der landwirt-
schaftliche Betrieb im brandenburgischen
Treuenbrietzen wollte zukiinftig selbst
Solarstrom ins ortliche Stromnetz ein-
speisen. Fiir ihren Entschluss nennt die
Geschiftsfithrerin - auch  persénliche
Griinde. ,,Die Sonne scheint ja kostenlos.
Und eine Dachanlage bindet keine Nutz-
fliche und stort nicht in der Landschaft.

Sie stinkt nicht, macht keinen Krach,
braucht keine zusitzlichen Arbeitskrifte.
Und aulerdem tun wir noch etwas fiir die
Umwelt.“ Sie holte Angebote ein und ging
mit dem passenden zu ihrer Hausbank,
um tiber die Finanzierung zu sprechen.
Die schlug Leasing vor, das — eine Beson-
derheit ~ durch das Programm ,,Energie
vom Land® der Landwirtschaftlichen
Rentenbank refinanziert werden sollte.

Anregung der Bank

Bei Martin Opitz brachte ebenfalls die
Hausbank das Thema Leasing mit ins
Spiel. Uber die und mit einem Férder-
kredit hatte er bereits vor Jahren auf den
Didchern seiner Produktionshallen in
Neuruppin Solarmodule montieren las-
sen. Letztes Jahr entschied der Griinder
und Inhaber der Unternehmen Opitz
Holzbau und Opitz Solar, die Dachflichen
seines fritheren Produktionsstandorts in
Obergartzem ebenfalls fiir die Solar-
strom-Produktion zu nutzen. Da er sich
selbst als Uberzeugungstiter in Sachen
Umweltschutz versteht und ihm der Kli-

mawandel sehr am Herzen liegt, war es
fiir ihn selbstverstandlich, auf dem grofit-
moglichen Teil seiner Dachflichen mit
Modulen zu decken: 8.000 Quadratmeter.
Dabei denkt Opitz unternehmerisch-
pragmatisch schon heute weiter: ,Wenn in
rund zehn Jahren die Kredite abbezahlt
sind und der Leasingvertrag endet, dann
nutze ich die Stromertrige als Rente.”
Bei seinem Investitionsvorhaben in der
Nordeifel sprachen mehrere Griinde fiir
Leasing. So konnte er — anders als vormals
im Osten - in Nordrhein-Westfalen nicht
mit attraktiven Férderkrediten rechnen,
weshalb sich die Finanzierungsalternative
anbot. ,Unter anderem gibt es steuerliche
Vorteile®, sagt Helmut Reich, Firmen-
kundenbetreuer der Kreissparkasse Eus-
kirchen und Ansprechpartner des Unter-
nehmers. Damit benennt Reich einen
entscheidenden Punkt, der beim Abwi-
gen der Finanzierungsmdglichkeiten fiir
Unternehmen eine wesentliche Rolle
spielt. Auflerdem gilt es gerade bei Photo-
voltaikprojekten, die Liquiditit des Inves-
tors im Blick zu behalten, da die Solar-
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strom-Produktion meist nicht zu seinen
ureigensten Geschiftsfeldern gehort. ,, Mit
Leasing halte ich mir die Kreditlinie frei
fiir Investitionen, die mein Kerngeschift
betreffen®, begriindet Opitz seine Ent-
scheidung. ,,Das war fiir mich auf jeden
Fall ein wichtiges Argument.”

Auch fiir Christine Guhl und fiir die
meisten gewerblichen undlandwirtschaft-
lichen Betriebe war und ist es wesentlich,
eine liquidititsvertrigliche Losung fur
das Finanzieren der Photovoltaikanlagen
zu finden. Das ldsst sich mit Leasing errei-
chen: Da der Leasinggeber als rechtlicher
Eigentiumer der Anlage die Investitions-
summe in seiner Bilanz altiviert, bleiben
bei der Hausbank bestehende Kreditlinien
des Leasingnehmers unangetastet, seine
Liquiditit wird geschont, was die Bonitt
gegeniiber anderen externen Finanz-
gebern verbessert. Wobei der Sparkassen-
mitarbeiter eines klarstellen will: ,Fiir
finanzschwache Unternehmen kommt
Leasing genauso wenig in Frage wie ein
Kredit.”

Fragen vor Yertragsabschluss

Vollig unabhingig vom finanziellen Rah-
men des Projekts und unabhingig von der
Finanzkraft des potenziellen Investors
entscheidet sich gleich zu Beginn der Ver-
handlungen, ob die geplante Investition
itber Leasing finanziert werden kann oder
nicht. Denn ein Olay von Seiten der Lea-
singgesellschaft gibt es nur dann, wenn
das Investitionsgut - die Photovoltaikan-

lage - als selbststindige Betriebseinrich-
tung gelten kann. Das ist in der Regel bei
allen aufdem Dach aufgestinderten Anla-
gen der Fall und bei denen, die auf Freifld-
chen stehen, sowieso. ,, Anders sieht es bei
dach- beziehungsweise fassadenintegrier-
ten Anlagen aus®, sagt Frank Lustermann,
Senior-Projektmanager bei der DAL-
Tochter Structured Finance. ,,Da sich sol-
che Anlagen im Allgemeinen nicht entfer-
nen lassen, ohne die Immobilie
empfindlich zu beschidigen, gelten sie als
Gebiudebestandteil. Und ein Gebaudebe-
standteil ist nicht leasingfihig.”

Bei den Anlagen in Treuenbrietzen und
Obergartzem sprach in dieser Beziehung
nichts gegen den Abschluss eines Leasing-
vertrags. Daher konnten die jeweiligen
Leasinggesellschaften mit den fiir den
Vertragsabschluss notwendigen Priifun-
gen beginnen. Horst A. Leonhardt, Ver-
triebsleiter und Prokurist bei der VR Lea-
sing, beschreibt die nicht nur in seinem
Hause iibliche Vorgehensweise: ,Nach-
dem wir die Bonitit des moglichen Kun-
den tUberpriift haben, schauen wir uns das
Projekt genau an. Neben der Gréfle und
Leistung der Anlage geht esum die Details:
Wer plant die Anlage und wer soll sie lie-
fern, montieren und warten? Wie steht
der Lieferant im Markt?* Zudem interes-
siert: Welche Module und Wechselrichter
von welchen Herstellern sollen zum Ein-
satz kommen und sind sie aufeinander
abgestimmt? Handelt es sich um zertifi-
zierte Module und zu welchen Preisen

werden sie eingekauft? Die Antworten auf
diese und weitere Fragen flieflen in eine
Wirtschaftlichkeitsbetrachtung ein, die
der Leasinggeber intern anstellt und die er
mit den Berechnungen und Uberlegun-
gen des spiateren Betreibers vergleicht.
~Wenn wir sehen, sagt Leonhardt, .dass
sich das Ganze triagt, stellen wir unsere
Vertragsmodelle darauf ab.”

Daftir miissen allerdings noch weitere
Fragen geklirt werden, beispielsweise ob
und mit wie viel Eigenkapital der Betrei-
ber die Investition unterlegen will. Zudem
wird die Vertragsart festgelegt: Voll- oder
Teilamortisation. Was passt am besten?
Geklirt werden miissen auch die Ver-
tragslanfzeit sowie die Zahlungsmodali-
titen in diesem Zeitrahmen. Schlieflich
wird noch das Procedere am Vertragsende
angesprochen und die méglichen Varian-
ten abgewogen. Denn fiir den Leasing-
nehmer gibt es am Ende des Vertrages
mehrere Moglichkeiten: Er kann den Lea-
singvertrag verlingern oder die Solar-
anlage kaufen — oder die Anlage der Lea-
singgesellschaft  zuriickgeben. Nach
alldem entsteht ein unterschriftsfertiger
Vertrag, der - idealerweise ~ die Anforde-
rungen und Wiinsche des Leasingneh-
mers genauso beriicksichtigt wie die der
Leasinggesellschaft.

Spezielles Know-how gefragt

Zweifellos bedarf es fiir all das auf Seiten
des Leasinggebers eines umfangreichen
Know-hows, das iiber die reinen
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Die Neue Messe Freiburg entschied sich bereits
2005 fir eine geleaste PYV-Anlage.

Finanzierungsspezifika weit hinausgeht.
Die Mitarbeiter der Leasinggesellschaf-
ten, die ,.Emeuerbare Energien” in threm
Portfolio aufweisen, kennen denn auch
die Besonderheiten der Photovoltaikbran-
che. Sie wissen aktuelle politische Rah-
menbedingungen sowie deren Auswir-
kungen und Konsequenzen einzuschitzen
und kdnnen die auf Anlage und Kompo-
nenten bezogenen technischen Daten
bewerter.

Der Energiefachmann des Leasingunter-
nehmens DAL spricht aus langjahriger
Erfahrung, wenn er sagt: ,Fiir manch
einen unserer Kunden hat sich das als sehr
positiv. herausgestellt,” Beispielsweise
dann, wenn die DAL-Kunden dank der
einschligigen Fach- und Marktkenntnis
ihrer Ansprechpartner auf iiberh&hte
Kosten, mogliche Stolperfallen oder Unge-
reimtheiten im Leasingangebot aufmerk-
samm gemacht wurden. Da kdnnen durch-
aus Nacharbeiten notwendig sein, die

Projektlaufzeit: rund ein Jahr
Bauzeit der Anlage: ungefihr drei Monate

Inbetriebnahme: varaussichtlich im spéten Frihjahr 2009
Anlagenbetreiber: Bardenitzer Agrargesellschaft, Treuenbrietzen
Planung, Baubetreuung: Winsol Energy, Ueckermiinde

Anlagenfliche: rund 1.300 m?
Anlagenleistung: 131,71 kWp
Ertragsprognose: 111.566 kWh/a

Kosten der Anlage: 475.557 Euro
Eigenkapitaleinsatz des Betreibers: keiner
Vertragsart: Teilamortisation
Vertragslaufzeit: zehn Jahre
Leasinggesellschaft: VR Leasing, Eschborn

Refinanzierende Bank: Landwirtschaftliche Rentenbank, Fft./Main
Voraussichtliche Amortisationszeit: 12 bis 13 Jahre
Am Vertragsende ist eine Vertragsverlangerung auf Basis des kalku-

lierten Restwerts angedacht.

dem spiteren Anlagenbetreiber unerfreu-
liche Uberraschungen ersparen.

Kommt es zum Vertragsabschluss, so
fallen fur den Betreiber wihrend der
gesamten Vertragslaufzeit lediglich die
festgelegten Leasingraten plus Rechnun-
gen fiir Versicherung und Wartung der
Anlage an. Diese Kosten kann er steuer-
lich geltend machen. Den monatlichen
Ausgaben steht die gesetzlich vorgeschrie-
bene Einspeisevergiitung als Finnahme
gegenilber. Lustermann weist auf deren
besondere Rolle hin: ,,Bei den im Energie-
geschift blichen Vertragslaufzeiten von
15 und mehr Jahren konnen sich die Lea-
singgesellschaften bei der Risikoeinschit-
zung nicht mehr allein auf die Bonitiit des
Kunden und den Wertverlauf des Leasing-
objekts verlassen. Daher haben wir eigens
fur das Energiegeschift Vertragsarten ent-
wickelt, die sich auf den mit der Strom-
einspeisung generierten und gesetzlich
fixierten Frtrag stiitzen."

Wie hoch der ausfillt, wird vor Ver-
tragsabschluss mit Hilfe von Ertragsgut-
achten abgeschitzt. Damit dient die zu
erwartende Einspeisevergiitung, die sich
die Finanzgeber im Vertrag still abtreten
lassen, den Leasinggebern als zusitzliche
Sicherheit, So kénnen sie im Extremfall,
falls der Kunde seine Raten nicht mehr
zahlen kann, den Energieversorger auf-
fordern, die Vergiitung an sie zu zahlen.
Und als Eigentiimer kénnen sie - wenn
erforderlich - die Anlage unter ihrem
Namen weiterbetreiben.

Feste Konditionen wihrend erheblich
lingerer Laufzeiten als im Leasinggeschift

iiblich, plus die Komplexitit eines Mark-
tes, der sich noch im Aufbau befindet: All
das verlangt von den Leasingunter-
nehmen, sich wirklich intensiv mit dem
Thema zu befassen. Das machen lingst
nicht alle, weshalb nach Auskunft des
Bundesverbandes Deutscher Leasing-
Unternehmen (BDL} nur wenige in dem
Geschiftsfeld aktiv sind. Meist haben sie
Bankenhintergrund, wie das beispiels-
weise bei der DAL, der Siidleasing oder
der VR Leasing der Fall ist. In den aktuel-
len Finanzkrisenzeiten erweist sich gerade
das als vorteilhaft: Selbst bei komplexen
Leasinggeschiiften treten keine Refinan-
zierungsprobleme auf.

Attraktiver Markt in der Nische

Gleichwohl ist der Photovoltaikmarkt fiir
Leasinggesellschaften noch eine Nische.
wAber dieser Markt ist ein wichtiges
Standbein - eines mit Zukunft’, sagt
Leonhardt. Esistein Markt, der sich weiter
etablieren wird, davon sind die Leasing-
gesellschaften tberzeugt. In den kom-
menden Jahren, schitzt der Marktexperte
der VR Leasing, kinnte es sogar so weit
kommen, dass Anlagenlieferanten und
Leasinggeber Partnerschaften eingehen.
Im etablierten Leasinggeschaft ist das
bereits {iblich. In diesem TFall wiirden
Christine Guhl und Martin Opitz nicht
erst durch ihre Banlkberater auf die Finan-
zierungsalternative aufmerksam gemacht.
Denn dann wiirden sie bereits wihrend
der Angebotsphase mit den Lieferanten
iber die bestmégliche Finanzierung
sprechen. -+ Claudia Treffert

Projektiaufzeit: neun Monate
Bauzeit der Anlage: fiinf Monate

Inbetriebnahme: 29. Dezember 2008
Anlagenbetreiber: Opitz Holzbau, Mechernich
Planung, Baubetreuung: Ecostream, Kéln

Anlagenflache: rund 8.000 m*

Anlagenleistung: knapp 854 kWp

Ertragsprognose: 750.000 kWh/a

Kosten der Anlage: 3,9 Mio. Euro brutto

Eigenkapitaleinsatz des Betreibers: keiner

Vertragsart: Teilamortisation

Vertragslaufzeit: 10 Jahre

Leasinggesellschaft: Deutsche Leasing, Bad Homburg v. d. Hohe

Refinanzierende Bank: Kreissparkasse Euskirchen
Voraussichtliche Amortisationszeit: elf Jahre
Abhangig von der persdnlichen Situation des Inhabers ist am

Vertragsende die Ubernahme der Anlage durch den Betreiber zum
marktublichen Restwert oder ggf. Vertragsverlangerung geplant.

photevoltaik 05/2009 www phatowaltaik eu



